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DEFINIR AL MERCADO Y LA COMPETENCIA 
Análisis del Consumidor

1.- ¿Quién está comprando actualmente tu producto o servicio? 

	


2.- ¿Qué estilo de vida tiene tu consumidor?

	


3.- ¿Por qué otro tipo de gente no compra tu producto o servicio?

	


4.- ¿Cuánta gente con este perfil hay allí afuera en tu ciudad, país o en el mundo?

	


5.- ¿En realidad qué significa tu producto o servicio para la gente?

	


6.- ¿Qué necesidad quieren satisfacer? 

	


Competencia
1.- ¿Quién es tu competencia real?

	


2.- ¿Qué imagen tiene tu competencia?

	


3.- ¿Cómo se publicita la competencia, cuál es su página web, cuáles son sus clientes?

	


4.- Cuáles son las debilidades y fortaleza de tu competencia?
	


